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PREFACE卷首语

星系祖国，无问西东
鵯是一⚡⵸䨾劢有、岚愝㡫ꢢ涸傞➿կ

⹷⸣⹄侓涸中⼶⯄㥎，㖈䎛郺涸大地
♳，⴯鸣满⾎〷䚍涸成㽠城꣢高꜈㖈
㣔㛫♳氬끭騗嵳大咕鵶䱹尻嵳呹歊㾀
字嶊餩➢⻻⛘饥ぢ㺢駈猰䪮㹊力㹊梡⟁
⚆➃⸓㺂涸굷駟˘˘鷅唀涸䱹力問➿➿⠛
鷻，宨成新中㕂傱䪋㤃鵳涸姿⠄，ꝇꝽ有
力涸駈갉䎑化成⼪꡶♰䨪涸䎋犷㡮갉կ

⡦Ⱖ有䎋，䧮⟌䵨⛧傞➿涸䘯鲨，錛
霆㣼鶺，鷶唀⵸行կ

11 年来，2000 ⡮ぜ僤成➃，麑䋒㖈
全㕂涸 7 大⼓㚖，㤕岚于鵛 100 䏠城市，
把对牏㕂涸侢歷⛓䞔，融Ⰶ嫦一妃为㹐䨪
䲿供剪⸉涸絈节ꅽ，融Ⰶ嫦一㣔䭨㽴全力
涸工⡲中կ行业굥✻」䎑，⤛⢪䧮⟌♶倗
䲿升，市㖞饰⠃跌㸶，⯎忘꣖力ㄤ䮋䧶կ

僤成➃㨤絊䙕䳥满剒ⴲ涸热䞔，暖雵“雮
行业更高佪，雮欰崞更繠㥩”涸⢪ㄐ，一
騟䶀䩛，ⴲ心♶佖կ欽㤃修涸傈傈㢹㢹，
⛼ⱗ荈䊹涸ꫬ僱，荝侢⠚大罜繠㥩涸傞➿կ

㹻是剒小㕂，㕂是⼪♰㹻կ⡲为⼶
⚎地⼓㉁业地产销售涸持续곭駵罏，僤
成番㽴䨾腊，礵罭絈⡲，慨发荈魧ⰻ끮力，
加鸟餻腊⠑⠶，营鸣一⚡忘䙕慨䞔涸发
㾝平〵կ为“罭罏有Ⱖ歊，㾀罏有Ⱖ㾋”
涸繠㥩欰崞，餑柄㾩于荈䊹涸一⟧餓⟣
与䬐䔲կ

傞➿㖈」，僤成⛲一湬㖈荈䧮调整，
⠏化⴯新կ紷⢪岚愝劢Ⲹ，䧮⟌⛲嬗♶驊
鬞կ僤成➃将㨤絊欽⵸澯䚍涸䙼维慨崞㔙
ꢭ，欽♫僤紩涸剪⸉吆用行业叻勍，エ紵、
㛆Ⱞ更多➃䩞礵薉，䩧鸣更加⨴䐀高佪涸
剪⸉欰䙖体禹կ僤禹牏㕂，偽꡼銯⚎կ



3 │  星成时代 星成时代 │   4

XINGCHENG PROFILE今日星成

8月 18日，星成集团被五星红旗和气球装点一
新，各区域小伙伴们纷纷献上祝福，大家欢聚一堂，
大声告白！共同庆祝集团 11周岁生日快乐！

一心一意
代表 11年来
星成人始终如一的奋斗情怀
用精益求精的精神深耕地产行业
把服务品质做到极致

我们以美好为始点，
绘制崭新的未来，期待下一个      年！ 各区域优胜参赛队伍

只为你
只为成就伙伴的多彩梦想
与每一位合作伙伴同盟战斗
与每一位星成家人创梦未来

梦想之始
有亿万种声音
70年的峥嵘岁月
是越过时代飞舞的旋律

祖国 70周年华诞之际
有这样一群年轻人
他们团结一心
他们满腔热爱
他们深情告白
献上一曲爱国赞歌
携手伙伴砥砺前行
迎接忠于梦想的自己

星系祖国
星成司歌《伙伴》MV 创作大赛

暨致敬祖国 70 周年华诞

他们日夜奔波在房地产服务的路上
他们努力实现自己的渺小价值
365天，风雨变化中
不畏惧，不退缩
渺小也能成就伟大
以镜头记录战队风采
以激情唱响星成之歌

星系祖国，星成人倾力奉献
建设祖国，星成人奋勇争先

  大战区，     支参赛战队

历经   个月的选拨角逐

用专业奏响梦想的最强音

他们日夜奔波在房地产服务的路上
他们努力实现自己的渺小价值

星系祖国，星成人倾力奉献
建设祖国，星成人奋勇争先

他们日夜奔波在房地产服务的路上
他们努力实现自己的渺小价值

星系祖国，星成人倾力奉献
建设祖国，星成人奋勇争先

冠军
浙江区域事业二部精英队
参赛宣言：精英精英，精益求精

集团总部 生如夏花队

浙江区域事业二部 精英队

安徽区域 梦想队 江西区域 聚星队 湖南区域 星之队

浙江区域事业三部 超能队 江苏区域 铿锵玫瑰队

上海区域 马家军队 浙江区域事业一部 星南站队

扫描二维码

欣赏《伙伴》特别版
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星成公益足迹
2014 年，成立“星成爱心基金”。

2015 年，成立“星成爱心志愿者联盟”。

2016 年，“爱心志愿者联盟”组织为交警送去夏日清凉。

2017 年，  “爱心志愿者联盟”组织为环卫工人送去夏
                    日解暑用品。

2018 年，成立缙云职中社会实践基地。

2019 年 2 月，成立“星系祖国”公益行动小组。

2019 年 6 月，援建浙江丽水新建小学。

2019 年 8 月，启动“星成珍珠计划”。

2019 年 9 月，甘肃宁县一中“星成珍珠班”正式成立。

星成珍珠计划正式启动
9月 10日，“星成珍珠计划”启动仪式暨 2019星成集团

“星系祖国”公益行在新华爱心教育基金会珍珠之家隆重举行。
星成集团董事长刘鹏军、执行总裁陶瑞军携星成集团高管、上
海区域爱心代表齐聚嘉兴，与新华爱基会的同仁们共同见证星
成集团公益事业的发展历程。

今年 8月，在新华爱基会的协助下，星成在甘肃宁县一中
成立“星成珍珠班”。未来三年，星成将出资，帮助 50名学习
优异但家境贫困的学生，顺利完成高中学业，实现大学梦。此外，
星成将通过“品格教育”、“体验式活动”、“激励演讲”、“社
会实践游学”等形式多样的系列活动，持续激励珍珠生，用有
温度、有力量的举措，帮助他们塑造自信、阳光、健康的人格。

未来，“星成公益行动”将打通线上线下资源，充分利用
互联网工具，持续实践公益创新，汇聚更多的力量，让员工、伙伴、
以及爱心人士能够便捷地了解和参与到公益活动中，影响和带
动更多人，把公益事业作为星成长期、持续、健康发展的源泉，
将爱进行到底。

2019年，星成发起“星系祖国”公益行动，用善意绘制
了一幅传递正能量的公益地图。用温暖和希望，持续为社会公
益创造价值。

“星系祖国”公益行动进行时

扫描二维码
观看完整视频

伴随祖国发展，“一带一路”建设已成为中国与世界连通
的经济与外交战略。星成作为中国房地产发展的亲历者、受益
者，全面助力房地产行业振兴，深度挖掘国际联合优势，响应
“一带一路”号召，率行业之先，踏足海外，引进国际项目――
老挝塔銮湖经济专区。

9月 27日，由上海星成实业（集团）有限公司、世界丽商
房地产业联盟、万象塔銮湖经济专区主办的“丽响世界 .万象
更新”世界丽商房地产业联盟国庆盛典，暨星成·老挝塔銮湖经
济专区推介会在浙江丽水盛大召开。丽水市各有关部门领导、
房产营销联盟成员、丽商代表以及新闻媒体，共 1500多人到会，
喜迎国庆，共柬未来。

盛典现场，世界丽商房地产业联盟—老挝塔銮湖经济专区
一带一路项目举行剪彩仪式并正式启动。项目将成为丽水—老
挝国际坚实合作关系的起点，带动更多企业、丽商走出去，与“一
带一路”更多的沿线国家合作共赢，发挥更大价值。致敬祖国
成立 70周年的同时，恰逢世界丽商房地产业联盟成立一周年，
借此机会，世界丽商房地产业联盟正式聘任星成集团执行总裁陶
瑞军先生为世界丽商房地产业联盟主席。

陶主席在主席聘任仪式后，发表讲话：“我将尽我所能，
取长补短，带领联盟成员探索新的发展之路，开拓国内外的房
地产业市场，让大家真切地感受到来自世界房地产业联盟大团
结所带来的无穷力量。”

丽响世界 万象更新
星成携手老挝万象塔銮湖经济专区，
打造一带一路价值新洼地

星成集团执行总裁、丽商房地产业联盟
主席陶瑞军接受浙江经视采访

XINGCHENG PROFILE今日星成
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星成集团浙江区域
高级市场总监
潘金盛

STARS LEGENDS精英故事

有鵯样一纈곭㼋罏，꡸罆满㤃鵳⛓⯕，➭⟌是僤成涸中崨灜叙կ➭⟌欽㹊䎁䬐䔲与侢业㤃修，
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大咖秀 -
星成梦的践行者

跨界修炼，重返战场
我是一个十余年经验的老销售了。最初，我在二手房市场

浸润多年，却无法进一步发展。后来机缘巧合，去到了一家工
业产品企业，开拓全国市场。在这两年的时间里，我获得了比
金钱更昂贵的三句箴言。

1. 学会借力，寻找身边的贵人，找到那个比自己更优秀的人。
2. 学习他人身上的闪光点，举一反三，取众人之长于一身。
3. 善于思考，找到最适合自己的方式，打造出自己的核心风格。

当时的领导是来自外资 500强企业的销售总经理，在他的
影响下，我规范的学习了销售管理理念与思路方法。在随“师父”
修炼的过程中，我不断的学习与反思，真正的沉淀下来。一场
跨界历练，我带着三句箴言，回到了房产行业，加入了星成。

几年的时间，伴随着星成的飞速发展，我也带领团队不断
迎难而上，创下不错的战绩。经我们团队操刀的海威新界、浙
港国际等项目，无一不是金牌楼盘，获得开发商的极大认可。感
谢星成这个平台，感谢吴总（星成集团浙江区域总经理吴琼琼）

与金总（星成集团浙江区域副总经理金燕
青）的支持与引领，也感谢我的团队。

遭遇危机，坚定信念
业绩，是一个销售的尊严。我的团

队目前规模近 40人，作为总监，需要强
大的领导力和管理能力，而我也并不是
一帆风顺。

当时的我还是一名市场经理，刚开
始独立带团队。在承接某项目时，团队
带看大量客户却没有成交，低迷的业绩
让团队工作进入了最艰难的时期。质疑
案场、质疑项目甚至自我怀疑日复一日
的发酵，蚕食着团队的士气。

怎么帮助大家找出问题关键、重建信
心，成了我的首要目标。我带领我的团队
下沉一线，精细化梳理了解客户，找出未
成交的最终原因。解决客户顾虑，与案场
同事无缝协作。最终，不仅是成交量的提升，
更让大家重拾信心，凝聚在一起。

学到赚到！
10年地产营销老饕的 3句箴言 “我们能赢！”拼搏的情绪在团队

中蔓延，坚定的信念在每一个人眼中闪
烁，一个又一个的销冠在我的团队中诞
生！ 2019年上半年，我的团队也勇夺浙
江二部市场销售业绩第一的桂冠。

星际教官，学无止境
这是一个严峻的时代，市场在洗牌，

行业在变革，停留原地只会被淘汰。我
也有幸加入了星成商学院的“老 A计划”，
成为了一名星际教官，为星成家人、分
销伙伴传输自己的专业知识与实操经验。
为了更好的输出内容，打造更有深度的
课程，我利用休息时间，参加各类有价
值的培训。用谦卑的心态去学习同行或
异业伙伴的优秀管理理念、营销知识，
修炼自我，再复制到团队，打造团队的
学习氛围。

十年的销售经验，让我把三句箴言
植入骨髓。在人生的这场战斗里，未来
还有无数场硬仗需要去打，我唯有奋斗。
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➭，2011 年，投魧房产行业կ

➭，2014 年，放䒙䨾有，䔱ꨪⴀ发կ

➭， 絑䩛乼ⴉ涸♴尪㹈륫城市䎛㖞，累计成交Ⱆ㺱 +

㉁Ꝃ鵛 2000 㤛，销售괄鵛 18 ➉元կ

➭， 僤成꧋㔙·匆䊜霟翫涸开劊元罈、❀年罈プ工կ

➭， 䨥满倛俒涸滚Ꞥ，崻魧侔发满⛼欰孞餘，䠑孞굥发կ

➭， 䭆有满̺（偽瑗大）涸力量，䮦倉倰麡，456 䌄

곭㔙ꢭ倐蜦数➉䧶卓կ

➭，80 た案㖞䚪港㶹中Ⳮկ

【从 0到∞】杭城商业地产，
 且看意气书生挥斥方遒

星成集团浙江区域
案场总监
孙中凯

可以这么说，在杭州的商业地产版块，诚联是第一个吃螃
蟹的企业。包括一些后期成立的房产总代公司，其实也都是沿
用我们诚联的这个模式。

小僤：䲿ⵌ㔙ꢭ，靍靍䝠对㔙ꢭ涸盗椚倰䒭ゅ !

㶹中Ⳮ：
1.建立良好的管理机制，让员工认同公司的发展理念，提

升员工的归属感。
2.团队要凝心聚力，保持一个积极良好的心态。
3.全方位了解自己的团队成员，建立团队沟通的“渠道”：

看人优点，帮人解困，单独沟通，关联情感。
4.作为领导，帮助员工规划自己的职业生涯与发展。
5.不断学习，包括定向培训、专业培训、职业培训。
6.制定考核标准，建立奖励制度。

小僤：2019 年䊺鵳ⰆⱾⵞ꣌媯，䝠对➚年涸业绩忘䠑に

㶹中Ⳮ：2019年，我的销售目标是 5个亿。截止到 8月，
我已经提前完成全年计划了，我还是比较满意的。

目前星南站、东渡酩悦、临安宝龙等项目的销售也非常火
爆，好项目搭配好团队，我觉得今年的业绩会比较让人期待。
接下来，继续冲刺吧。

小 星 快 问

STARS LEGENDS精英故事

且看意气书生挥斥方遒

小僤：䝠是⡦傞加Ⰶ僤成꧋㔙·匆䊜
霟翫涸

㶹中Ⳮ：我最早是在无锡，后来到
上海，加入了星成集团。工作了没多久，
集团发展战略的调整将我派往杭州。当
时的我从来没去过杭州，但我不想错过
这次机遇。初生牛犊不怕虎，我有野心，
想做点属于自己的事业。

2014年，星成集团·杭州诚联成立了。
伴随诚联的成长，这些年我收获颇丰，
也确定了我想要为之奋斗一生的事业。

我想要特别感谢徐总（星成集团浙

江区域总经理徐和胜），是他的信任给
予了我机会，是他的支持让我拥有今天
的成就。感谢星成，为我提供了坚实的
后盾与广阔的平台，让我能够在房地产
行业大展拳脚。

小僤：⡲为一㹻ꬋ劥土企业，⽲㖈
匆䊜䱹鵶⴯鸣销售㣼鶺，是㥵⡦⨞ⵌ涸

㶹中Ⳮ：主要我觉得还是公司战略
和团队力量吧。星成在杭州的项目确实
有口皆碑，无论是在业内还是开发商眼
中。有好的商业模式，好的市场战略，
好的企业平台，对我们的销售工作非常
有利。

学习决无止境，团队的学习文化是
我一直最注重的。今年，我加入星成商
学院，成为一名星际教官，把我这些年
在地产行业所学到、所总结的技巧知识
都传授给大家，算是为星成的精英培养
添砖加瓦吧。
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剎絑，䧮为⣢㹐，唀䟝➯⵿㣔巆կ
た来，把ꂊ呹띿，悕诡梡㹊䕱䗀կ

虘蕄，僤⯕꡸捌，偽数薉韝〶ㅇկ
姼傞，嶇圃重欰，䮦⵿聒䠑悑峞կ

                                          脓紤元

白手起家，
房产人口中江湖传奇是他

星成集团上海区域
高级市场总监
胥红元

STARS LEGENDS精英故事

闯荡江湖，只为出人头地
人们常说，武侠是成年人的童话。胥红元出生自江苏徐州，

这座城市自古以来便是兵家必争之地。或许是来自土地的印记，
他坚韧豁达，积极上进，心中存着一个英雄江湖梦。

2009年，怀揣着这个梦，年轻的胥红元辞去了稳定的工作，
只身来到上海，毅然投入了当时一片火热的房产行业，开始他
闯荡江湖的第一步。从茫然摸索到小有所成，他得偿所愿加入
了行业领军企业――星成集团。

笑傲江湖，他成了传奇
胥红元加入星成后，势如破竹，成绩斐然。第一年，斩获

星成集团上海区域年度销售冠军。第二年，升任经理，独自带
领团队。同年下半年，担任总监职务，团队规模增至 15人。
所操刀的圣坤国际、金地·艺境、宝龙世家、恒利国贸等项目，
皆创非凡。从一线业务员一路成长为统领多支队伍的高级市场
总监，带领的团队也成为上海区域当之无愧的业绩表率。

胥红元在这短短的几年里，终于成为了“江湖传奇”。

“真功夫”和“江湖经验”
 行走江湖，胥红元靠的并非是锦鲤，而是货真价实的“真

功夫”和他的“江湖经验”。

“谈一笔生意，交一生朋友”，是
胥红元的工作信条。多年的江湖经历，
让胥红元广交好友，交际能力非常突出，
而这正是他的绝技。珍惜“老朋友”这
一优质资源，每一位朋友都是在了解你，
认可你的基础上，才会成为你的“客户”，
胥红元很清楚的认识到这一点。

“我信任星成，是星成成就了我。”
在星成，胥红元学到了“真功夫”，公
司的排阵布局、业内口碑、企业文化，
都让他快速深入的浸润到这个“房产江
湖”，修炼升级。他特别提到，感恩所
有这一路上帮助过他的人，非常幸运能
够在陶总（星成集团执行总裁陶瑞军）、
张总（星成集团上海区域总经理张俊豪）
这样的高手麾下，大展拳脚。

江湖儿女，不止一个人的江湖
江湖，从不是一个人的江湖。“现

在团队里大多是 90后，朝气蓬勃，重视
自我，却也缺乏经验，要让他们充分感
受到被尊重、被重视，才能打造一支稳
定高效，又有活力的团队。”

作为团队的领头者，胥红元冲锋一
线，始终陪着大家一起奋斗；他重视细节，

关注每一个员工，提升员工归属感，实
现“人才”到“团队”的跨越；他鼓励
大家积极参加星成商学院的各项培训课
程，甚至是外出求学来充实自己。

如果把一个人的力量比作水滴，那
么团队的力量就是包含千万颗水滴的大
海；如果把成功比作高楼大厦，那么团
队的功劳就是坚实的地基。

人生如逆旅，多艰难险阻，总有支
撑我们一往无前的梦。山高路远，我们
江湖见！
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10 剢 1 傈，牏㕂 70 ワ年⼶霣，全⚆歲涸目⯕鿪聚
焦⻌❩կ
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从“富二代”到“创一代”，
这个部队走出来的男人不简单！

星成集团江苏区域 
高级市场总监 
弓欣达

少年不识愁滋味
我从小出生在上海，一个富足的家庭。年少时的我无忧无

虑，甚至有些顽劣不恭。在我成年后，父亲将我送进了部队，
希望部队的纪律与严谨能够收收我的性子。

这一待就是6年，纪律规束了我的叛逆，汗水使我快速成长。
我从一个叛逆“富二代”成为了一名真正的战士。

2007年，我如愿考上了军校――南京解放军理工大学。
一切似乎都朝着理想的方向奔去，直到父亲公司的倒闭。我突
然意识到，我必须回家，勇敢面对，为我的父母扛起这个家的
责任。

挺起胸膛撑起家
从哪里跌倒，就要从哪里爬起。遗传自父亲的商业头脑，

让我选择了创业。我独自来到江苏淮安，拿出身边所有积蓄，
做起塑料生意。其中种种艰辛不再赘述，所幸，我成功了。

我开办的工厂步入正轨，年盈利达百万。当时只有 20出
头的我野心很大，很清晰的认知到，我的能力不止于此。我毅
然将生意交给了父亲，重新出发，回到上海，寻找新的机遇。

STARS LEGENDS精英故事

磐涅重生，寻找新挑战
重回上海，高楼拔地、鳞次栉比，

彼时的房地产热火朝天。我一眼看到了
目标，了解越多，我对这一行的兴趣也
变得越大。

别看我现在已经担任高级市场总监，
最初我面试星成时差点落选。当时的星
成还没有如今的千人规模，在一个 40几
平的办公场地里，我见到了陶总（星成
集团执行总裁陶瑞军）、董总（星成集
团江苏区域总经理董超）。两位面试官（陶
总、董总）虽担心我缺乏经验，但却被
我的信心与执着所打动，破例留下了我。

当我成为公司里第一位由经理升至
总监的员工时，我长吁一口气，总算没
有辜负两位老总的信任。

2017年，星成逐步发展壮大，战略
布局江苏。在南京生活学习多年，我对
南京可谓十分熟悉了解。我自荐前往做
开拓者，带领着 11人团队，租了两套宿
舍，重新回到南京。

仅仅两个月，我们在租来的宿舍里，
整整完成了 3000个数据点。紧接着，我
们拿下第一个全案项目――国建理想城，
并凭借傲人的业绩真正打响了第一枪。

第一天开盘，我
的团队就劲销 400

套，3 个 月 销 售
1200余套。

风吹日晒，挥汗如雨，只因为始终相
信。今年是我进入房产行业的第 7个年头，
我很庆幸在人生的岔路上做了正确的抉择。

打造团队风格，全力以赴，争夺
第一

星之所向梦之彼方，积极性才是第
一生产力。作为领导者，我只是一个领
路人，更远的路还是要靠自己前行。

在我的团队里，没有空降兵，我更
鼓励内部晋升，期待每一个从零到有。
我更喜欢有个性的成员，人才的培养是
没有固定模式的。放手更多，让团队学
会自我思考。不要过多的去干预方式方
法，以结果为导向。

放手并不意味着没有要求，相反，
我的要求十分严格。我要求我的团队一
定要是销冠，争夺每个第一是每个销售
应有的自我要求。

“没有人能替代你努力，只要敢于
全力以赴，你的努力就不会被辜负。”
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塔銮湖经济专区
掘金海外 政策红利 独家全案

HAINING

HAINING

HEFEI

HANGZHOU QIANSHAN

JIAXING

PINHU

JIAXING

JIAXING

DANYANG

YICHUN

HANGZHOU

塔銮湖经济专区位于老挝首都万象，
以塔銮湖为核心，打造现代化新城。项目
规划建设行政中心、金融中心、商业中心、
国家会展中心、文化艺术中心、高端住宅
区、国际学校等，将引领老挝城市发展方
向。

2019 年，星成成立海外事业部，追
随“一带一路”政策指引，开启全新征程。
与万峰集团和老挝政府积极合作，把星级
品质的服务标准和高效专业的地产营销理
念辐射到更广阔的天地。

海
宁

精选项目
鵯⚡金蒀涸猧㣔，շ䧮ㄤ䧮涸牏㕂ո㖈大寐⽂⻌㈖ㆇ，
鵯⚡收蜦涸季节，数⼧⚡新项目㖈全㕂ぐ地Ꝃ开կ
开发㉁霹，䟝加鸟⿡化，㽠䪪僤成
分销㉁霹，䟝䘯鸟絕⡾，鵮是僤成
僤成，是ㅷ晥，是叻勍，
更是霟信、高佪涸➿ぜ霒կ
㡫⚽新傞➿，䧮⟌䶀䩛并鵳，大㾝㸪㕃，
欽♶䥮涸㤃修，⿡⴯鸣낁⫂涸僈㣔կ

礵鷥项目
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

海宁宝龙世家由宝龙集团倾力打造。
项目地处杭州湾核芯，依山傍水、生态怡
人，是实实在在的高品质科技社区。

2019 年，星成集团·杭州诚联凭借专
业的服务水准，持续精耕，充分激活每一
位员工的能动性，提高作战效率。2019 年
8 月，团队正式入驻宝龙世家，短短一个
月的时间，已认购近165套，狂揽1.5亿元，
向宝龙集团交出一份亮眼的成绩单！

海宁宝龙世家
杭州湾核芯  独代爆盘

 VIENTIANE 万
象
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恒利国贸广场位于嘉善县第一商圈
黄金地段，集购物休闲、餐饮娱乐、数码
影视、运动健身等多功能为一体，入驻品
牌涵盖 DIOR、星巴克、屈臣氏、阿迪达
斯等，辐射嘉善及周边地区，引领嘉善消
费新时尚。

项目自 2018 年底公开以来，在嘉善
掀起看盘热潮，购房者、
分销商纷至沓来，成交
火爆。累计成交商铺
近 650 套，劲销 2.2 亿
元，受到开发商的高度
称赞。

恒利国贸广场
鎏金现铺  千人抢购

东渡酩悦直面杭州火车东站，周边商业林立，3条地铁线环绕。项目为4.8
米挑高双钥匙公寓，建筑面积约1.9万平方米，将成为杭州东站的标志性建筑。

星成集团·杭州诚联在进场后，策划部对项目进行精准调研，梳理卖
点优势，销售部凭借强大的资源优势和品牌口碑，不断拓展市场，打造高
效的交易闭环。使东渡酩悦销售持续火爆，分销热情高涨，势不可挡。

东渡酩悦
双钥匙公寓  热销全城

临安宝龙广场
品牌地产  独家全案

临安宝龙广场总建筑面积约 38
万方，由 16 幢品质住宅、2 幢公寓和
1座商业综合体组成。项目附近教育、
医疗、商业配套齐全，生活出行十分
便利。

作为宝龙集团忠实的合作伙伴和
独家全案代理商，星成集团·杭州诚
联在过去几年里以完美的业绩完成了
多个宝龙项目的销售任务。临安宝龙
广场自公开以来，杭州诚联不断优化
销售策略，售楼处每天火爆异常。浙
江各县市的客户纷纷前来踩盘，截至
目前已认购近400套，成交近9亿元！

礵鷥项目
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

HANGZHOU杭
州

名城博园位于杭州城北副中心——运
河新城。项目总建筑面积约8000方，是小
区自带的沿街底商，30-50平方米全新现铺，
户型方正。周边交通便利，紧邻杭州农副
产品物流中心、良渚镇第二小学，商业氛
围浓郁，人流密集，前景可期，是投资自
用的首选。

星成集团·杭州诚联凭借丰富的作战经
验迅速集结，全员调动，短短几天，就号
召近千人团队出动踩盘，气势非凡，彰显
了强大的资源优势和品牌号召力。

名城博园
鎏金现铺  新盘热销 HANGZHOU 杭

州

 HANGZHOU 杭
州

JIAXING嘉
兴
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礵鷥项目
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

名悦华庭
精品住宅  独家代理

名悦华庭位于环上海生活圈嘉兴板
块，沪浙经济对接示范区，沪嘉杭科技
新走廊核心位置。距离上海、杭州、苏州、
宁波四大城市均不超过 1 小时车程。周
边配有成熟商业和重点中小学，未来升
值潜力不可估量。

星成集团上海区域于 2019 年 6 月正
式进场并启动带看。短短三个月时间，

成功劲销近 150 套，成交
1.6 亿元。在平湖地区掀
起了一阵抢购热潮。

PINGHU 平
湖

JIAXING嘉
兴

萃湖上郡位于上海进入嘉兴的门户
位置——麟湖新城板块，由金地、远洋、
招商蛇口三大房企联袂打造。

星成集团上海区域自 2019 年 3 月中
旬进场后，凭借专业实力、高效执行力使
项目多次跻身嘉兴地区新盘销售前三甲，
不到半年时间，500 余套房源火速售罄。
赢得开发商、分销商的多重认可。

萃湖上郡
强势清盘  载誉而归

魏武宸章
火爆劲销  独家全案

魏武宸章位于嘉善县主城区，是
由金科、金地、旭辉、新城控股四大
品牌开发商共同打造的城北高品质楼
盘，距离上海市中心 50 公里，距离
高铁站 9 公里，周边配套成熟，适合
投资、自住。

作为魏武宸章的独家代理商，星
成集团上海区域在项目两期的销售中
都表现出不凡的优势。自 2018 年合
作以来，项目累计去化近 1000 套，
销售额逾 14 亿元，用斐然的业绩，
给予开发商和分销商满满的信心。

JIAXING嘉
兴

国建长江院子是全椒难得一见的新中
式院墅人居臻品。项目于 2019 年 9月 28
日在万众期待中闪耀首开，以热销全城的
佳绩，令全椒沸腾。

项目得以全城热抢，与星成庞大的渠
道资源和优质的营销团队密不可分。在与
北方国建正式达成合作后，星成集团江苏
区域迅速调兵遣将，并以快速的反应能力
和完美的销售成果，让星成口碑实至名归。

国建·长江院子
全椒最高端住宅    首开热销 QUANJIAO 全

椒
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壹号公馆择址醴陵城南核芯，周边路网
密布，四通八达，配套成熟。项目对标一二
线城市高端社区，将打造成醴陵城南最具人
文情怀的高品质住宅。

湖南区域进场后，以最快速度集结团队，
凭借丰富的资源优势，吸引上千客户前来咨
询。短短三个多月的时间，劲销 100 余套，
揽定 7000 余万，在醴陵备受瞩目。

建宸壹号公馆
洋房 + 别墅  独家全案

欣悦华庭位于丹阳市滨江新城，由 21
栋多层与景观高层组成，是丹北档次最高
的住宅小区。

9月 15日，欣悦华庭在万众期待中盛
大首开。现场人头攒动，盛况空前，掀起
丹北楼市的新狂潮。作为欣悦华庭三期的
独家全案代理商，星成集团江苏区域调动
全部精英，用最饱满的状态为广大业主提
供最专业的服务。用非凡的实力缔造了丹
北的又一次热销奇迹。

欣悦华庭
高档住宅  首开热销

中诺恒太城
商业综合体  盛大公开

中诺恒太城是安徽省潜山市的首
座商业综合体，项目汇聚购物中心、
家居馆、文旅酒店等众多业态，拥有
潜山首个大型商业地下停车库，将引
进众多国内外知名品牌，大大提升潜
山消费格局。

2019 年 9 月，中诺置业经过精
心甄选，最终选定由星成集团全案代
理中诺恒太城的销售任务。星成集团
江苏区域以标准化、高品质的服务让
项目得以顺利推进，在短时间内，红
动全城，惊艳潜山。

QIANSHAN潜
山

壹号公馆是星成集团安徽区域全案代理的
标杆项目。项目紧邻成熟商圈，双地铁准上盖，
户型方正，面积适中，在当地广受欢迎。

安徽区域正式进场后，对项目进行了全方
位的调研和策划。自开盘以来，签约分销千余
家，去化数百套，连续数月稳居区域新房销售
榜冠军。

广汇国际是宜春家居建材市场中规模最
大且运营最成熟的专业市场。拥有庞大的消费
群体，商家入驻率高达 90%以上。目前在售
为建材馆及万豪公寓。面积小总价低，深受投
资者青睐。 

在江西区域销售精英的共同努力下，项目
自开盘以来，去化600套，总销售额约1.8亿元。

壹号公馆
酒店式公寓 + 商铺  全案代理

广汇国际广场
商铺 + 公寓  独家全案

 HEFEI 合
肥

 YICHUN 宜
春

 DANYANG 丹
阳

LILING醴
陵
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季度冠军
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S H A N G H A I

⼓
㚖

S H A N G H A IS H A N G H A I

季度ⱟⱙ
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G 季 度 销 售 ⱟ ⱙ   

上 海

面对困难，
即是走向成长。

经  验  分  享

市场部销冠
官文俊

要成功，先发疯，闭着眼睛向前冲。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
胡佳丽 团队

信念不是说出来的，是做出来的。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
沈以群  团队

积微致著，百炼成钢。
经  验  分  享

案场部销冠
李仙仙

䪊䲽二维码、回곥 

7 剢销ⱟ 8 剢销ⱟ

销冠风采

2 0 1 9

T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G
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Z H E J I A N G

⼓
㚖浙 江

Z H E J I A N GZ H E J I A N G

⼓⼓

季 度 销 售 ⱟ ⱙ   T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G

T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G 季 度 销 售 ⱟ ⱙ   

季度ⱟⱙ
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

坚持初心，
守得云开见月明。

经  验  分  享

案场部销冠
刘冬冬

昨晚多几分钟的准备，
今天少几小时的麻烦。

经  验  分  享

市场部销冠
吴巍

私人定制，
满足客户的每一个需求。

经  验  分  享

案场部销冠
郝昱 

人生没有白走的路，每一步都算数。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
闫义成  团队

案场部销冠别混日子，
留意日子把你给混了。

经  验  分  享

市场部销冠
任志晨

用行动开启美好，
用信心激励自我，
用勇气点燃激情。

经  验  分  享

市场部销冠
曹环宇

合理安排时间，就等于节约时间。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
杨健 团队

顺风适合行走，逆风更适合飞翔。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
马欣  团队

世事洞明皆学问，人情达练亦文章。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
贾传兵 团队

这个世界本就是不公平的，
想要过得更好，只有靠自己。

经  验  分  享

市场部销冠经理团队
蔡超 团队
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季 度 销 售 ⱟ ⱙ   T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G

24小时不打烊，
随时待命。

经  验  分  享

案场部销冠
齐红梅

把工作生活化，
生活工作化，
开心工作，开心拼搏。

经  验  分  享

市场部销冠
黄建铭

生命因热情而点燃，因拼搏而前行。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
刘海燕 团队

管理无小事，销售无小事。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
侯立国  团队

季度ⱟⱙ
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G 季 度 销 售 ⱟ ⱙ   

A N H U I

⼓
㚖安 徽

坚韧追寻未来，
做最好的自己。

经  验  分  享

案场部销冠
陈忠

未来由我创，
爱拼才会赢。

经  验  分  享

市场部销冠
李振汗

顾客是最好的老师，市场是最好的学堂。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
李少森 团队

不断更新，不断超越，用积极的情绪感染客户。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
戚建辉  团队

J I A N G S U

⼓
㚖江 苏
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轻伤不下火线，
力把这单拿下。

经  验  分  享

案场部销冠
王银

有赢的信念，
就会拼尽全力。

经  验  分  享

市场部销冠
付伟

轻松时别忘了努力，忙碌时别忘了梦想。
经  验  分  享

市场部销冠经理团队
杨林 团队

磨练好刀枪，坚定好意志。
经  验  分  享

案场部销冠经理团队
柴飞翔  团队

季 度 销 售 ⱟ ⱙ   T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G

J I A N G X I

⼓
㚖江 西

H U N A N

⼓
㚖湖 南

H U N A NH U N A N

湖 南湖 南

T H E  C H A M P I O N  O F  X I N G C H E N G 季 度 销 售 ⱟ ⱙ   

季度ⱟⱙ
CHAMPIONS 
LIST

龙虎榜

无论何时，都要做情绪的主人。

市场部销冠
成龙

人生在勤，不索何获。
经  验  分  享

案场销冠经理团队
高伟 团队

人只要不失去方向，就不会失去自己。
经  验  分  享

地拓部销冠经理团队
叶凯  团队

多从客户的角度想问题，针对性的
进行化解。

最快的速度是坚持，最慢的速度是
徘徊。

经  验  分  享经  验  分  享 经  验  分  享

案场部销冠
廖球花

地拓部销冠
邹亮
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第三季度，在经历了半年度业绩冲刺
的销售规模小高峰后，7、8两月百强房企
业绩表现相对平稳。9月，从各方面都可以
看出今年“金九”成色明显不足。四季度
伴随着房企货量供应力度的加大，销售业
绩必会有所提升，预估 12月份将迎来销售
签约高点。

政策：调控预期放松而实际加码，涉
房信贷仍将继续收紧

三季度，调控政策层面，政治局会议
明确提出“不将房地产作为短期刺激经济
的手段”，意即“四限”调控仍将从紧执行，
“房住不炒、因城施策”政策主基调未变，“因

城施策”不断强化，大连、洛阳等加码调控，
上海临港、珠海香洲等放松限购。

未来，调控措施仍围绕“稳地价、稳
房价、稳预期”目标，夯实地方主体责任。
预计，四季度各城市仍将延续一城一策、
有收有放的精细化调控，并强化执行。

行业：资金收紧影响开发投资回落，
全年销售科将持平

三季度，楼市调控依旧从紧，热点城
市调控政策再升级，多城商品房销售热度
继续减退，7-8月市场维稳，中西部已然成
为目前主要的成交支撑。房企投资开发热

痦三季度，㖈絑⾎✫⼱年度业绩Ȿⵞ涸销售规模小高䂽た，
7、8 ⚙剢涰䔂房企业绩邍梡湱对平稳կ

9 剢，➢ぐ倰꬗鿪〳以溏ⴀ➚年“金⛰”成蒀僈儑♶駈կ
四季度⠶ꥥ满房企餗量供应力度涸加大，销售业绩䗳会有
䨾䲿升，预⠮ 12 剢⟧将迎来销售皊紨高点կ

1. 政 策： 四 季 度 资 金 宽 松， 但 涉 房 信 贷
仍紧张，调控政策“维稳”与“有收有放”
并举

2. 行业：土地购置与新开工拖累开发投
资高位回落，全年销售规模有望持平 

3. 土地：地市延续低热度运行，2019 年
成交规模预计小幅回落 10% 

4. 房企业绩：四季度房企供应量将会加
码将加大推案与营销力度抢收业绩 

5. 房企融资：四季度融资环境料将保持
收紧，建议多元渠道融资以应对 

6. 房企拿地：聚焦、分化是投资主旋律，
四季度拿地仍将趋谨 

7. 新 房 供 应： 一 线 将 小 幅 回 升， 二 线 将
迎来供应高点，三四线趋于平稳 

8. 城市成交：整体成交同比持平或略涨，
一线、三四线回调、二线稳中微增 

9. 城 市 房 价： 重 点 城 市 房 价 稳 中 趋 降，
调控或将由“止涨”转为“止跌” 

10. 项目营销：把握节点、营销更加多样
化，营销规模扩张但整体折扣力度有限

（数据来源于克尔瑞地产研究中心）

小 星 有 话 说

XINGCHENG VIEWS星成观点

金九之后，
备战全年业绩关键期
2019 年三季度中㕂房地产市㖞䚪絕与㾝望

情依旧高涨，累计增速依然维持在 10%以
上，土地购置面积累计增速回升了 3.8个
百分点。

东部二线城市得益于更优的人才吸纳
能力，市场需求、消费能力等指标始终排
在全国前列，市场前景依旧值得看好。

预计土地购置与新开工拖累开发投资
高位回落，全年销售规模有望持平。

城市成交：预计整体成交同比持平或
略涨，一线、三四线回调、二线稳中
微增

百城新房成交热度继续“减退”，一线、
三四线回调显著，二线基本持平，15城二
手住房成交显露疲态环比降 5%，二线各城
同、环比以跌为主。

整体来看，四季度将迎来房企业绩冲
刺季，供应放量也有望带动成交小幅微增，
全年成交规模仍有望高位维持。

项目营销：数量明显增长，折扣、渠
道多样化推动去化

企业方面承受市场下行和资金面趋紧
的双重压力，加码营销推动去化回款，同
时考虑到市场分化情况，针对部分去化慢
项目调整营销举措，以提升营销效果。

直接折扣仍集中在 9折或以上，特价
房折扣力度增加，付款方式上，房企推出
首付分期及全款折上折，专场团购活动增
加，全民营销和分销渠道等多头并举。从
传统的老带新、联动营销、实物赠送等常
规方式，到造节营销、团购营销等。
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罈 A 计 ⴢ
BUSINESS 
SCHOOL 

商学院

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
高紩市㖞䚪港 桬駟
★ 6年房地产从业经验
★ 擅长业务技能和沟通技巧
★  曾连任个人销冠，带领
团队获得团队销冠

现任星成商学院
星际教官

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
高紩市㖞䚪港 랕金来
★  12年房地产从业经验，2年按揭贷款渠道，

5年二手房销售经验
★ 5年市场部团队管理经验
★ 擅长团队管理资源整合，团队成长潜能激发
★ 2016年荣获星成集团市场部最佳团队

现任星成商学院星际教官

星际教官

★  10余年销售从业经验（渠道），6年
团队管理经验，5年地产从业经历

★ 擅长销售团队管理，以及团队潜能激发
★  前世界 500强德国汉高华东销售总经
理团队销冠

★  2017年荣获星成集团年度“最佳市场
部经理”称号

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙嵄寐⼓㚖
高紩案㖞䚪港 㶹中Ⳮ

★ 8年地产行业从业经验，5年团队管理经验
★  5年磨一剑，进入星成后从基层做起，先后任职杭
州诚联销售主管、经理、总监，随诚联峥嵘五载，
砥砺前行

★  曾服务于多家大、中、小型开发商的楼盘项目，积
累了丰富的操盘经验

★  曾多次荣获“最佳案场经理”称号，所带团队被评
为“最佳案场团队”

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙寐銯⼓㚖
高紩市㖞䚪港 勿䐀
★  11年从业经验，3年二手房，

3年电销
★ 5年市场团队管理经验
★  擅长打造团队凝聚力，激发团
队狼性战斗力

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙➃力资源絑椚 괃嫮蜪
★  房地产行业从业 19年，人事管理工
作 12年

★  高级人力资源管理师（一级），法学、
工商管理双学位

★ 全面负责保障集团的人力资源工作
★  擅长：劳动仲裁诉讼，人力资源规划、
开发与管理工作，人事制度建设、
改革，绩效考核，员工培训，制定
招聘规划

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙嵄寐⼓㚖策ⴢ 寝㕂䕖
★  毕业于湖北经济学院
★  专注房地产市场研究 8年
★  商业地产研究首席代表（诚联）
现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙嵳㢪✲业鿈
市㖞䚪港 ꤲꝮ匊

★  6年从业经验，4年市场团队管理
经验

★  擅长市场团队管理，培养市场人才，
对全国市场有敏锐的洞察力和市场
前瞻性

★  2015、2017、2018三年获得集
团市场部个人及团队销冠

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙廩⽂⼓㚖
市㖞鿈⪰㢊絑椚 张㸙䂽

★  4年从业经验，1年渠道整合，
2年二手房销售

★ 3年市场部团队管理
★  擅长团队管理资源整合，团队
潜能激发

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙袙✲Ɤ⸔椚 桬ꨓ蜟
★  担任集团董事长助理，分管品牌中心、
商学院、互联网 +等

★  上海交通大学管理本科、华东师范大
学经济学硕士

★  3年大学讲师，15年 +品牌营销管理
工作经验

★  丰富的跨界资历，曾服务于知名企业
商学院、世界 500强、百强房企、独
角兽企业等

★  擅长商业规划、品牌战略规划与策略、
营销策划与渠道策略

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
行政➃✲絑椚 랕妅妅

★  10年行政人事工作经验，5年
行政人事管理经验

★ 擅长标准化流程管理
★ 拥有丰富的团队管理经验
★ 中共党员

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙寐蔼⼓㚖
行政➃✲絑椚 ꤲ稇⚸

★  10余年房地产集团公司行政
管理经验

★ 擅长标准化流程管理
★ 拥有丰富的团队管理经验

现任星成商学院星际教官

（排名不分先后）

2019年，星成商学院持续挖掘内部中坚力量，整合资源，号集雄厚师资，打造老“A”
计划。邀请各区域高管担任星际教官（老“A”），积累沉淀，总结经验。从一线中来，
到一线中去。

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
高紩市㖞䚪港 勿悭悭

★ 在 1000人的销售团队中荣获年度第一名
★ 培养年度最佳团队
★ 丰富的房地产知识与行业经验

现任星成商学院星际教官

僤成꧋㔙嵄寐⼓㚖
高紩市㖞䚪港
悭金渿
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商学院

一日不读书，胸臆无佳想。
体会文学之美，深潜精神之渊。走进浩瀚，汲取丰识，让你的人生变得更加厚重。

星际加油站

一本震惊世界的心灵励志
书，它用一只手环向我们传递
了 " 抱怨不如改变 " 的生活理
念，据不完全统计，该书上市
不到一个月，就有 600 万人参
与了 " 不抱怨 " 活动，并迅速
蔓延到全球 80 多个国家。

作 品 讲 述 了 地 球
人类文明和三体文明的
信息交流、生死搏杀及
两个文明在宇宙中的兴
衰历程。其第一部经过
刘宇昆翻译后获得了第
73 届雨果奖最佳长篇
小说奖。

通过描摹国际金融集团及
其代言人在世界金融史上翻云
覆雨的过程，本书揭示了对金
钱的角逐如何主导着西方历史
的发展与国家财富的分配，通
过再现统治世界的精英俱乐部
在政治与经济领域不断掀起金
融战役的手段与结果，本书旨
在告诫人们警惕潜在的金融打
击，为迎接一场“不流血”的
战争做好准备。

《不抱怨的世界》 
 ⡲罏：㪭尔·됟庛 影片讲述了四个年轻人，

满怀诸多渴念，在四个非同凡
响的时空中一路前行。这四个
年轻人，在最好的年纪迎来了
最残酷的考验，那些成长留下
的伤疤，成就了永不褪色的青
春传奇。

《无问西东》 

改编自真人真事的励志电影，
讲述一个偏差值只有 30 分的不良
女高中生，如何在一年时间内提
高了 40 分的偏差值，并考上超一
流大学庆应义塾大学的故事。

《垫底辣妹》 

改编自英国作家迈克尔·莫尔
普戈的同名小说，讲述了男孩艾
尔伯特与一匹马乔伊之间非同寻
常的友谊，他们被分离的命运因
为第一次世界大战又重新交织在
一起。

《战马》 

《三体》 
 ⡲罏：⴬䡹妇

《货币战争》 
 ⡲罏：㸢뚡Ⱕ

新人入职上岗培训
榜样的力量
他们是一颗颗地产界的冉冉新星，他们始入星成便成绩斐然
他们是星成新人中的佼佼者，他们是我们身边的榜样
星成商学院特邀“榜样们”在每一节商学院巡回培训中
向所在区域的星家人分享他们的经验总结与励志故事。

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
⪰㢊市㖞絑椚 张⚽揦
2018年 4月 16日入职
2019年 7月升为储备市场经理

➃欰信勵：坚持
工⡲䙖度：养成总结习惯
工⡲心䖤：打造个人品牌，提升
行业专业度
渠道Ⱒꝶ：投其所好，做好客情
维护，帮助分销赚到钱，达成共
赢模式

僤成꧋㔙寐蔼⼓㚖
高紩置业곥꡼ 勚幡
2019年 8月 15日入职
任高级置业顾问

➃欰信勵：对工作保持长久的热
情和积极性
工⡲䙖度：坚持不懈
工⡲心䖤：保持良好的心态，持
续的激情，不断学习增强专业知识
渠道Ⱒꝶ：用专业的知识获得分
销的认可

僤成꧋㔙寐蔼⼓㚖
高紩置业곥꡼ 玐胿䎛
2019年 8月 15日入职
任高级置业顾问

➃欰信勵：提升自己  认可他人
工⡲䙖度：天天学习
工⡲心䖤：三人行必有我师
渠道Ⱒꝶ：向渠道学习，尊重渠
道，认可渠道

僤成꧋㔙♳嵳⼓㚖
⪰㢊市㖞絑椚 傞雲뚱
2018年 3月 6日入职
2019年 7月升为储备市场经理

➃欰信勵：认识他、认可他、认
定他
工⡲䙖度：勤能补拙
工⡲心䖤：3勤（腿勤手勤嘴勤）
渠道Ⱒꝶ：用我的专业换你的认
可，用我的诚信换你的信任

罈 A 计 ⴢ
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商学院

未完待续……我们期待更多的榜样出现！

扫描二维码加入星成战队
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江苏区域
南京市建邺区
广聚路 31 号
安科大厦 1102 室
T：025-8666 4587

上海区域
上海市闵行区
颛兴东路 1280 弄 5 幢
南滨江科技园 9 楼
T：021-6414 9989

浙江区域
杭州市萧山区
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